La verniciatura conto terzi:
da realta industriale ad

in
azienda di servizi

PRIMAVERA 2008 Que_sto corso ha lo §C0po di fprmre .g|.l strumenti e le s’(rateg|e di marketlng
e di vendita alle aziende di verniciatura conto terzi per aumentare il

LEIEER I volume di affari e il parco clienti; per accedere ai finanziamenti pubblici
e altre tipologie di vantaggi fiscali; per favorire una gestione manageriale
dell’azienda; per offrire un ventaglio di servizi sempre pit ampio.
Il corso si rivolge agli imprenditori del settore della verniciatura conto terzi.

Argomenti trattati:

* Ruolo dell’azienda terzista e posizionamento sul mercato

« Strategie di promozione e vendita

* Limportanza delle sinergie e degli investimenti impiantistici per
massimizzare i processi e ampliare il servizio

» Da azienda statica ad azienda in crescita

Diploma EGCHEIGIR{CITE 2]
Testi e dispense forniti dalla scuola per lo studio teorico e pratico delle materie
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